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PRISTUPNICA NATJEČAJU „MOJA PRILIKA“
PODACI O SUDIONIKU/SUDIONICIMA
1. Naziv/ime i prezime podnositelja prijave (pravna ili fizička osoba)
……………………………………………………………………………………………………………………………………………….
2. Oblik registracije (d.o.o., obrt, udruga itd.)
……………………………………………………………………………………………………………………………………………….
3. OIB/MB
………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
4. Adresa

………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
4. Telefon/mobitel

……………………………………………………………………………………………………………………………………………….

5. E-mail

……………………………………………………………………………………………………………………………………………….

6. Web stranica/društvene mreže
……………………………………………………………………………………………………………………………………………….

U nastavku se nalaze pitanja koja će Vam pomoći kod kreiranja opisnog odgovora na zadane kriterije. Koncept prijave je osmišljen na način da nam ne trebate dostavljati zasebne poslovne planove.
PODACI O PROJEKTU

	Naslov Vašeg projektnog prijedloga
	

	Kratki opis Vašeg projektnog prijedloga (do 1000 znakova)


	

	Što Vam se činilo najzanimljivije kod natječaja „Moja prilika“, a da Vas je potaknulo na prijavu?  (do 1000 znakova)


	

	Koncepcija 

Kako ste došli do poslovne ideje? Koji ste temeljni problem prepoznali na tržištu, a da je Vaše rješenje bolje od postojeće alternative? Imate li osobna iskustva u domeni u kojoj ste prepoznali priliku? Po čemu je Vaš projekt inovativan/kreativan? Postoji li mogućnost zaštite originalnih elemenata vaše poslovne prilike?

 
	

	Trendovi 

Kakvi su trendovi na tržištu? Koji podaci o istraživanju tržišta ukazuju na potrebu na tržištu? Kolika je ukupna vrijednost tržišta u zadnjih nekoliko godina? Koliki je pretpostavljeni rast toga tržišta, podaci? Zašto su tržište ili poslovna grana privlačni? 


	

	Kupci 

Kako je tržište segmentirano (karakteristike kupaca)? Koji segment tog tržišta namjeravate zauzeti? Tko su vaši kupci? Koje su njihove potrebe? Kako trenutno ispunjavaju svoje potrebe? Imate li neposredne informacije od potencijalnih kupaca? Koja je Vaša komparativna prednost koju će kupci prepoznati?


	

	Konkurencija 

Kako konkurencija trenutno zadovoljava potrebe tržišta? Koje su prepreke za ulazak na tržište, za vas ili buduću konkurenciju? Tko su vam glavni konkurenti? Kako će se Vaš projekt pozicionirati i diferencirati u odnosu na  konkurente i zašto?


	

	Partnerstvo

Postoje li kompanije ili organizacije (udruge) koje vam mogu pomoći za postizanje ciljeva? Kakvu dodatnu vrijednost možete dobiti uz partnerstvo? Kako ćete urediti odnose s partnerima? Kako će partneri ostvariti korist od suradnje s vama?
	

	Poslovni model 

Kako se u Vašem projektu može ostvariti održivi rast i dobit? Specificirajte okvirne troškove (npr. troškovi osoblja, troškovi najma i drugi troškovi neophodni za realizaciju projekta). Koji su očekivani prihodi i iz čega proizlazi određena dobit? U skladu s ranije opisanom situacijom na tržištu, navedite očekivane količine prodaje. Navedite izvore iz kojih ćete financirati projekt te plan zapošljavanja (broj i struktura zaposlenih).


	

	Rizici 

Koji rizik ocjenjujete kao najvažniji i zašto: financijski, tehnički, ljudski ili tržišni rizik? Je li, i zašto analizirana poslovna prilika vrijedna pokretanja ili unaprjeđenja poslovanja? Koje koristi/prednosti Vašeg projekta nadmašuju prepoznate rizike?


	

	Korištenje financijske potpore

Kako bi Vam dodijeljena sredstva pomogla u realizaciji prijavljenog projekta?


	


Dostavljanjem prijave na ovaj Natječaj, prijavitelj daje odobrenje Zagrebačkoj banci da osnovne podatke o njemu i o prijavljenom projektu objavi na svojim Internet stranicama i u drugim izvješćima u promotivne svrhe.
Potpisnik jamči da ne vrijeđa pravo intelektualnog vlasništva ili druga prava trećih osoba.
Potpis / pečat za poslovne subjekte:
